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2.1. Kesimpulan


Berdasarkan tahap yang sudah dilakukan seperti analisa, perancangan, implementasi dan pengujian oleh beberapa pengguna pada pembuatan aplikasi tracking kinerja sales berbasis android. Aplikasi ini dapat memantau pergerakan dari masing-masing sales yang dimonitor oleh supervisor dengan ditampilkan pada map yang diperbarui setiap 3 detik selama perangkat yang digunkan oleh sales terhubung dengan internet. Setiap pergerakan sales juga akan ditracking oleh supervisor dengan menyimpan lokasi keberadaan dari masing-masing sales setiap 15 menit. Hasil yang didapat dari aplikasi ini berupa hasil tracking dari masing-masing sales dan peresentase penilaian kinerja sales yang akan digunakan oleh supervisor. Aplikasi ini juga dapat membantu sales untuk melakukan proses kunjungan berdasarkan jadwal yang ada dan melakukan proses order produk dari masing-masing pembeli. Pada supervisor aplikasi ini juga membantu untuk memonitor hasil kinerja berdasarkan kunjungan 40%, penjualan 40% dan absensi 20% dari masing-masing sales. Selain itu, aplikasi ini juga menampilkan hasil tracking dari pergerakan masing-masing sales sebagai salah satu aspek penilaian kinerja. Diharapkan dengan adanya aplikasi ini dapat membantu untuk proses seleksi sales agar perusahaan dapat memperoleh hasil yang optimal sehingga bisa berkembang menjadi lebih baik.
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2.2. Saran 
Untuk pengembanagan aplikasi ini kedepannya terdapat beberapa saran yang bisa dipertimbangkan berikutnya karena ada beberapa kekurangan sehingga dapat diperbaiki selanjutnya, seperti:
1. Penambahan file-file gambar atau icon serta desain yang lebih atraktif untuk digunakan.
2. Penambahan fitur background servis agar aplikasi tetap bisa berjalan ketika aplikasi ditutup pada aplikasi sales. 
3. Penambahan fitur atur jadwal kunjungan yang dapat dilakukan pada aplikasi sales.
4. Penambahan poin penilaian kinerja dari yang sudah ada untuk sales agar penilaian bisa lebih tepat lagi. 


